
プレゼンテーション術！！
日本唯一のプレゼンテーション専門コンサルタント企業を設立した人気講師が営業で
お客様と行う商談のみならず、社内での報告、会議、打ち合わせなど仕事のあらゆる
現場で必要になるプレゼンテ－ションスキルについてわかりやすく解説いたします。
消費税増税にも負けないスキルを習得しませんか。
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鳥取商工会議所　支援・交流課 TEL : 0857-32-8004

FAX : 0857-22-6939

事業所名

ＴＥＬ

ＦＡＸ

住　所

参加者名

参加者名

鳥取商工会議所　支援・交流課  行

絶対YES！を勝ち取るプレゼンテーション術！！  参加申込書

個人情報保護に関する法律により、ご記入頂いた情報は、商工会議所からの各種連絡・情報提供のために利用するほか、事業記録作成のために利用することがあります。

11月7日（月）

消費税軽減税率対策窓口相談等事業

１３：３０～１６：３０

絶対 を勝ち取るYES!

平成
28年 鳥取商工会議所 ５階

下記申込書に必要事項をご記入の上、FAXでお申込みください。

大会議室

募集人数

30
先
着
名様

無料

研修内容

講師紹介

１．伝えると伝わるは違う！
　　・聞き手は話し手ほどには話を受け取っていない
　　・伝わるために必要な「共感」のツカミ

２．よく見受けられるプレゼンの大問題
　　・相手の世界で語らないと伝わらない
　　・特徴と利点の違い。利点と便益の違い

３．４つの切り口で準備すればＯＫ！
　　・４つの切り口で準備する
　　・論理の組み立て方
　　・伝え方（資料・説明・ツール）

４．人を動かすプレゼンに必要なこと
　　・共感で受け入れ、論理で理解する新名 史典氏

しんみょう    　ふみのり

株式会社Smart Presen
代表取締役

サラヤ株式会社にて営業、商品開発等の仕事に約１５年従事した後、平成２３年１０月に独立起業。
大学・大学院から社会人時代を通じ２０年間一貫してプレゼンを重視し、そのノウハウ化、指導にあたる。
自身も研究者、営業マン、企画マンそれぞれの立場でのプレゼンを豊富に経験。モットーは「ビジネスは
伝わってナンボ！」プレゼンが苦手な人に、「その人の」プレゼンがうまくなる極意を伝授します！ 
著書に「顧客に必ずYesと言わせるプレゼン」（同文舘出版）などがある。


